 CUMBRE TECNOLOGICA AIE 2026

Ingenieria Estructural y Geotecnia
en la Era de la Automatizacion.

[ Dossier Exclusivo de Comercializacion y Patrocinios. 2

25-27 de Noviembre, 2026 | Auditorios Punto Clave, Medellin | Aforo Estricto: 150-170 VIPs
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Donde la Ingenieria se Encuentra con el Futuro. =
El unico encuentro de inmersion en la region disefnado para unir los fundamentos | /

éticos de la profesion con |la vanguardia de la automatizacion. g

o ‘

Tecnologia & BIM Gremio & Etica  ~  — Q

(IA, Python, Disefio (Responsabilidad = “\
Parameétrico) Civil, Honorarios) e _

Negocios & Ventas
(Captacion de Leads, :
Especificacion)



60% Ingenieros Profesionales
y Directores de Proyectos

Tomadores de decisiones e ingenieros »
prescriptores. (El musculo financiero actual).

y ) 40% Nuevas Generaciones

Estudiantes de ultimos semestres y maestria.
(Los futuros usuarios y defensores de su
tecnologia).




El Efecto Multiplicador: El Poder de la Prescripcio on.

Los ingenieros estructurales asistentes no compran los materiales &
directamente; los especifican.
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-\ ElIngeniero Especificacion Compras a
o )\ Asistente en Planos Gran Escala

S| marcas como Gerdau, Argos, Hilti o Sika logran posicionarse en la mente del calculista hoy, aseguran
gue sus productos sean el mandato técnico que las constructoras deberan acatar y comprar manana.




Una Agenda Disefiada para la Conversion. =
Nuestra regla de oro logistica: Sincronizacion milimeétrica.

_ Plenaria (1h 40m)

| “ Muestra

. Comercial |
! (40 min AM & PM)

Flujo Forzado:

40 minutos de recesos matutinos y
vespertinos.

—

Monopolio de Atencion:
Prohibicion estricta de charlas académicas
simultaneas durante los recesos. El 100% del
aforo debe transitar por la zona de stands. _I

Optimizacion de Relaciones:

Almuerzos libres y espacios de networking
diarios para maximizar cierres de ventas.

_||




La Joya de la Corona: Espacio TechlLab
Donde el Software se Demuestra y se Vende en Tiempo Real

Exclusividad: =

Salon independiente reservado | —
’/‘ ’ Unicamente para patrocinadores s

Diamante.

Inmersion:
i ' Aforo VIP de 15 a 18 tomadores

de decisiones.

Tiempo de Valor:
—:@ ' Slots diarios de 50 minutos para

demostraciones en vivo.

$

Coincidiendo estratégicamente con Black Friday, el TechLab es el escenario perfectopara | | /
captar leads altamente calificados, interactuar con el cédigo y cerrar licencias al instante. | W
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Ecosmtema de Aliados Estratégicos

Z N
KN4 ,
V[P
I J 7 IS 1L N/ = Fabricantes e Insumos:
f .-"::"":_.-':'.-# = | ol
LA 2 Y Las marcas que buscan ser especificadas
| il " 'fff:ig_if:ifiif” | ; desde el calculo estructural. (Marcas objetivo:
| _.:;;:’g;;:,;-ffia o A, Gerdau, Argos, Hilti, Sika, Mageba).
. — - - o :"ﬂ -j';
Software y Geotecnia: E—\ ‘_
El corazon de la automatizacion. (Marcas AI E
objetivo: CSI, Autodesk, CYPE, Bentley, Plaxis). ployls
i S
= o~ | et —
-= Aseguradoras (Riesgo Profesional):
El match perfecto para nuestros paneles
;.jfff gremiales sobre responsabilidad civil y ética.
i (Marcas objetivo: SURA, Mapfre, Allianz).




Opciones de Participacion

Comercial (Stands)
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DIAMANTE
$12.000.000 COP

Solo 6 Cupos Disponibles

- Stand Premium 3x2m en la zona
central de alto trafico.

- Acceso exclusivo a slots de 50 min
en el TechLab.

- Base de datos depurada de
asistentes al TechLab.

@ - 4 Escarapelas comerciales + 2 Pases VIP.

- Logo rotativo en pantalla plenaria.

0]z{0
$7.450.000 COP

- Solo 5 Cupos Disponibles

(& - Stand Estandar 2x2m en
pasillo conector.

(-2 Escarapelas comerciales.

(/ - Logo rotativo en pantalla
plenaria.

b



Relacionamiento Estratégico
y Experiencias.

Noche de la Ingenieria Coctel de Apertura Estaciones de Café
$25.000.000 COP $18.000.000 COP $12.000.000 COP
Presentador Oficial del evento social Brindis en la zona comercial (Dia 1). Branding permanente en todos los vasos
principal (Dia 2). Estatus de anfitrion Derecho a discurso de 5 minutos, y estaciones durante los 3 dias. Miles de
exclusivo frente a todo el gremio. pendones propios y maxima visibilidad. impactos visuales y tactiles directos.

— S —




Visibilidad Constante y
Recordacion de Marca.

’ 7 .-
i ™, 3 e \ .H'H.R \\
-/ Fundas para Sillas VIP il il § ”{} 2 | Escarapelas y Lanyards ~\
\ |/ ($8.000.000 COP) - (36.500.000 COP)
7N/ Impacto visual constante Su marca en el pecho del
g durante todas las \1 00% de los asistentes.
\cnnferenc:ias.
 — - J 3 | Bolsas Ecolégicas b K7
l = N \ (55.000.000 COP) & /4
4 | Roll-u : : Kits Académicos
ps (46 metros disponibles AN
a $2.700.000 COP c/u) % (54.500.000 COP)
Presencia estatica en pasillos x > Uso intensivo dentro y
\de ﬂujg ﬂb”gadﬂ* =V \fuerﬂ del congreso.




Reserve Su Espacio Hoy.

Los espacios categoria Diamante estan
estrictamente limitados por la capacidad
logistica del TechLab (Solo 6 cupos en total).

La asignacion de la planimetria se realizara
en estricto orden de firma de contrato.

I Contacto Comercial
Coordinacion Comercial AIE
Director Comercial

WhatsApp: +57 310 555 1234
Email: comercial@aieantioquia.org
I_WEb: www.congresoaie2026.com _I
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